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Producto, servicio y respaldo

New Holland Construction es una de las empresas mas importantes del sector en
el mundo. En América Latina, donde esta desde hace 65 afos, es una referencia por la
calidad de sus productos y servicios.

La marca crece y se desarrolla en la regién de forma estructural, apoyandose en un
sélido planeamiento del medio a largo plazo, invirtiendo en tecnologia e innovacion en
sus equiposy en su fabrica de Contagem, Brasil. De esta manera, presenta continuamen-
te novedades que se materializan en ganancias efectivas de productividad y eficiencia
para sus proveedores, socios y clientes.

Parte del ADN de la marca es tener una activa red de concesionarios, que trabaje a la
par de los clientes, ofreciendo soluciones inteligentes y que brinde con agilidad todo el
soporte necesario. Es importante destacar que el fortalecimiento de las regiones de toda
América Latina también es posible a través de CNH Industrial Parts & Service.

New Holland Construction ofrece una completa linea de productos en la regién, des-
de livianos hasta pesados, para todas las necesidades y siempre con la mejor tecnologia.
El portfolio esta conformado por motoniveladoras, retroexcavadoras, palas cargadoras,
excavadoras y tractores de orugas.

En el dltimo afo la marca amplié su linea con cuatro importantes lanzamientos: el
tractor de orugas D180C fabricado en Brasil, las excavadoras hidraulicas E215C y E245C
ME y la excavadora de ruedas WE190B.

La excelencia en la fabricacién es uno de los pilares de todas las plantas de la mar-
ca. La de Contagem, por ejemplo, esta considerada como una de las mas eficientes del
mundo. El dltimo afio consiguié una de las mayores certificaciones internacionales de
seguridad y calidad al recibir el sello plata de World Class Manufacturing (WCM) -uno de
los mejores y mas avanzados conceptos de manufactura del mercado-.

New Holland Construction mantendra su continua inversion en América Latina, ex-
pandiendo su oferta de productos y servicios, debido a que tiene confianza en la regién,
siendo su principal apoyo para esto CNH Industrial. El Grupo es una de las mayores y mas
estructuradas empresas de bienes de capital del mundo.

En las proximas paginas del perfil institucional dirigido a América Latina conozca a
nuestras regiones, que representan la marca en los mercados que atendemos, y el port-
folio de productos que ofrecemos para cada una de las economias que existen.

Nicola D "Arpino,
Vicepresidente para América Latina

New Holland | En Obra - N° [9 m

OFICINAS COMERCIALES AMERICA LATINA

Edificio Piemonte - Rua Senador Milton Campos, 175 - Nova Lima - Minas Gerais - Brasil - CEP: 34000-000 - Tel: 55-31-2123-4556

Calle 28 Nro.920 (B1616JQA) - Tel: 54-3327-446100 - Garin, Prov. de Buenos Aires - Argentina - 3265 Meridian Parkway, Suite 124 - Weston, Florida, 33331, USA - Tel: 1-954-659-2990.
COMUNICACIONES AMERICA LATINA &

www.newholland.com

PERIODISTA RESPONSABLE: Jorge Gorgen - Registro profesional SC-00423-JP

COMITE EDITORIAL: Maridngela Prado, Alexander Jonov, Nicola Darpino, Paula Araujo, Sebastian Giménez , Paola Milanesi, Carlos Sanchez y Federico Silveira d' Avila.
PRODUCCION Y COORDINACION: Pagina 1 Comunicacién

Escriba a New Holland En Obra para hacernos sugerencias y para contarnos sobre su region y actividad:

Pagina 1 Comunicacion - Montafeses 2641 2°D (AAQ1428) - CA.B.A. - Argentina - Tel /Fax: (5411) 4786-9633 - E-mails: fmayer@pg1com.com; ejusto@pg1com.com

La revista En Obra es una publicacién de New Holland, fabricante de equipos para infraestructura y construccién de CNH Latin America. Los articulos aqui publicados no
representan necesariamente la opinién de la empresa. La reproduccion de las notas esta permitida, siempre que se identifique la fuente.

DEALERS

ARGENTINA: COVEMA (54-011) 5453-1300, NORDEMAQ (54-0362) 4416059 BARTOLOME CERUTTI: (54-03572) 466-022/456-02, ABERCAR: (54 -0280) 443-
444/3462/3051. BOLIVIA:PROMISA (591-3) 343-2322/3499.CHILE: SIGDOTEK (56-2) 837-373|.COLOMBIA: RYLSA (57-1) 593-8830. COSTA RICA:PROTECNO
(50-6) 2240-9898. ECUADOR: COMREIVIC (593) 2226-8930. AUSTRAL (59-3) 7286-6999.EL SALVADOR: DEQUIPOS (503) 2298-5300.GUATEMALA: DISAGRO
(502) 2474-9300. HAITI: KANZKI (50-9) 3882-2828. HONDURAS: DEQUIPOS (504) 551-3070. GUYANA: MASSY (592) 226-7291. NIC ARAGUA: AIMSA (505)
2266-076|. PANAMA: AIRCO (507) 271-5337. PARAGUAY: AGRO SILO (595-673) 220-777. PERU: STENICA (51-1) 417-3030. CORPORATION WITHMORY
SRL (51-1) 319-5200 PUERTO RICO: R&B POWER (I 787) 785-9777. SURINAME: CHM SURINAME (59-7) 471.166. REPUBLICA DOMINICANA: ML
EQUIPMENT (I- 809) 622-1000. TRINIDAD Y TOBAGO: BURMAC (| 868) 652-2741. URUGUAY: PERTILCO (598-2) 917-0780. VENEZUELA: INVERSORA
VG&Y (58 241) 871-7606, CONSTRUEQUIP (58 251) 237-3087.

S? New Holland | Indice

Pag.4a7

Pag.8a 19

Pag.20a33

Pag.34y35

NH en América Latina

Dealers

b,

Lineas de productos

Nota sobre posventa




7
V% New Holland | Historia

NH en América Latina

ik

La historia comienza en 1895, en New Holland, Esta-
dos Unidos, cuando un joven mecanico llamado Abram
“Abe” Zimmerman abre las puertas de su herreria. Abe es
un prodigio reparando motores y el local pronto se con-
vierte en la referencia del pueblo para esa tarea.

New Holland, ubicada en el noreste del pais, es una
region con crudos inviernos. Por entonces, era recurren-
te la rotura de motores causada por la expansion de sus
liquidos internos al congelarse. Asi que Abe decidié ha-
cer algo al respecto y diseié un motor que, entre otras
mejoras, tenia un depésito para liquidos especial, con
una forma tipo tazén que tenia mas espacio en la parte
superior que en la inferior y que permitia que el liquido
se expandiera hacia arriba y los costados a medida que
se iba congelando, sin quebrar el motor.

Para iniciar la produccion en serie, Abe necesitaba 50
mil délares, monto que logré al vender 500 acciones en-
tre sus vecinos. Esto le permitié mudar su diminuto ta-
ller a un moderno edificio de ladrillos en la calle Franklin,
contratar a 40 empleados y dar nacimiento a la New Ho-
lland Machine Company. El éxito fue instantdneo y sos-

04|05

El recorrido por el origeny la
evolucion de la marca permite
comprender como se forjo

su cultura innovadora y de
compromiso con la calidad, que
enmarca su soélido presente.

tenido durante los afos siguientes. Para 1911 la compa-
fia tenia 150 empleados y, para 1927, ya eran 225.

Durante las décadas siguientes New Holland amplio
su oferta de productos, incursionando en el desarrollo y
fabricacion de maquinaria agricola y de construccion. En
1971 llega al mercado su primer producto para la indus-
tria de la construccién: la minicargadora, que revolucio-
né el mercado con su exclusivo sistema Super Boom y
que hoy, medio siglo después, sigue despertando suspi-
ros entre los constructores de todo el mundo.

Cinco anos antes, Ford habia presentado su retroe-
xcavadora, una maquina que marcé una época por su
versatilidad y que dos décadas después pasaria a formar
parte de la linea de productos New Holland a partir de la
fusion entre ambas marcas.

Paralelamente, en 1974 Fiat se unia a Allis Chalmers
para dar nacimiento a Fiat Allis, una marca que rapida-

Fabrica de Belo Horizonte Flota de tractores de oruga La primera minicargadorade  Retroexcavadora Ford, Fiat Allis conquisté América
durante la década del '70. lista para salir a trabajar. la firma de 1971. antecedente de la actual serieB. Latina y luego evolucion6
hacia New Holland.
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Las motoniveraldoras hoy.

Equipos 6ptimos para trabajar bajo las condiciones mas extremas.

mente conquistaria el mundo con su participaciéon en
grandes obras de infraestructura en diversos rincones
del planeta y que adquiriria una gran reputacién en
el mercado Latinoamericano. Por eso, la unién entre
Fiat y New Holland en el afno 1991, concentré todas
las miradas del sector, que veia la conformacién de
un gigante que a sus dosis individuales de prestigio,
sumaba una linea totalmente completa de soluciones
para sus necesidades.

Desde entonces, la historia es mas conocida, gra-
cias al impacto de sus innovaciones y reconocimien-
tos. Actualmente las maquinas de New Holland siguen
demostrando su fortaleza en las condiciones mas ex-
tremas, desde el frio de la Antartida hasta el calor de
Centroamérica y desde la profundidad de sus excava-
ciones subterraneas hasta por encima de las nubes en
la mineria de montana.

Desafio Antartida.
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ABERCAR ARGENTINA I
([
» Nombre del titular : Salvador Pantano
» Cantidad desucursales: 3 (Trelew, Comodoro Rivadavia y Neuquén)
» Cantidad de empleados: 14

» Servicios que ofrece: Venta de maquinaria de construccion,
4 repuestos y servicio técnico.
» Fecha de fundacion: marzo de 2011.
» Sectores en los que se especializa: Petrolero, mineria y
construccion.

» Historia: Abercar inicié sus actividades en 1992 en Chubut.
Actualmente cuenta con presencia en Rio Negro, Neuquén,
Santa Cruz y Tierra del Fuego. La compaiiia se caracteriza por
brindar a sus clientes una eficiente atencion en el area co-
mercial y en el servicio de posventa.

» Mercado: A nivel nacional, la Patagonia se encuentra en cre- 5
cimiento, el cual se ve con mayor expansién gracias el sector : - p
petrolero y minero.

BARTOLOME CERUTTI

Nombre de los titulares: Fernando, Marcelo, Federico y
Claudia Cerutti.

Cantidad de sucursales: 3 (Dos en Oncativo y una en Rio Tercero).
Cantidad de empleados: 16

Servicios que ofrece: Venta de maquinaria agricola, venta de re-
puestos y servicio técnico.

Fecha de fundacion: 1956.

Historia: Bartolomé Cerutti es una empresa familiar que desde
1996 representa a New Holland. Actualmente, los hijos del fun-
dador contintian con el compromiso de vincular al cliente con la
tecnologia, garantizando una mayor productividad en su trabajo.
Mercado: En Cérdoba hay un fuerte desarrollo de la produc-
cién agricola, especialmente granos y leche. Desde Bartolo-
mé Cerutti se busca desarrollar ain mas el crecimiento de la
industria en esa region.

Los distribuidores que

v

atienden a New Ha
en cadaregio
seleccionag
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ARGENTINA B

» Nombre de los titulares: Alejandro Javier y Jorge Christian Gianakis.

» Cantidad de sucursales: 3

» Cantidad de empleados: 54

» Servicios que ofrece: Venta de maquinaria vial, servicio de posven-
tay repuestos.

» Sectores en los que especializa: Construccién y mineria.

» Fechade fundacion: 1967

» Pais: Argentina

» Historia: A través de los afos, el dealer logré posicionarse en las
provincias de Buenos Aires, Entre Rios, Santa Fe, La Pampa, San
Juan, Mendoza, San Luis, La Rioja y Catamarca. La compafiia cuenta
con mecdnicos que atienden los requerimientos de los clientes en
cada lugar donde estén trabajando, para brindarles una atencién
personalizada. Este diferencial se complementa con las grandes ins-
talaciones que tiene el distribuidor, con una amplia gama de oferta
de productos y repuestos.
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ARGENTINA B CHILE M=

NORDEMAQ

>
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Nombre del titular o los titulares: Julieta y Lautaro
Braun Billinghurst.

Cantidad de sucursales: 3. Resistencia, Posadas y Pre-
sidencia Roque Saenz Pena.

Cantidad de empleados: 31

Servicios que ofrece: Servicio de venta, posventa y
servicio técnico.

Fecha de fundacion: febrero de 1998.

Sectores en los que se especializa: sector agricola y
forestal. Actividades de construccién y viales.

Historia: Nordemaq inicié sus actividades en la provincia
de Corrientes. Luego, en 2008 se unié a la red de distri-
buidores New Holland Construction para esa provincia y
para Misiones, Chaco y Formosa. Este gran crecimiento
condujo a que en 2009 la firma abriera una sucursal en la
ciudad de Resistencia, Chaco. En ese mismo periodo, co-
menzé a comercializar equipos agricolas de New Holland
Agriculture y fue nombrado como su concesionario ofi-
cial en la regién. La expansion de la empresa llevé a que
fuera posible inaugurar una nueva sede en Presidencia
Roque Sdenz Pefia, Chaco, y en Posadas, Misiones. A fines
de 2013 amplié su mercado, incorporando a Salta, Jujuy,
La Rioja, Santiago del Estero y Tucuman. Por ultimo, en
2014, agreg6 un departamento de alquileres como una
estrategia de penetracién de mercado.

Nombre de los titulares: Juan Pablo Mir y Patric Du
Belloy.

Cantidad de sucursales: 11

Cantidad de empleados: 200

Servicios que ofrece: Venta de maquinaria y repues-
tos. Servicio de posventa.

Sectores en los que se especializa: Industria minera,
agricola y de la construccién.

Fecha de fundacion: 2003

Historia: Sigdotek nace al alero del grupo industrial
chileno Sigdo Koopers, con el objetivo principal de
representar a las marcas de Fiat Industrial. Desde su
fundacion, se trabaja en pos de lograr el mejor posicio-
namiento en el mercado. Este camino condujo a que el
servicio de posventa y los productos que se ofrecen,
sean distinguidos por su gran calidad.

Mercado: La economia chilena esta atravesando un mo-
mento complejo, con un bajo precio de nuestro commo-
dity estrella, el cobre, sumado a la disminucién del precio
de los granos. Sin embargo, Sigdotek ha reaccionado ra-
pidamente, ofreciendo nuevos productos y ajustando la
estructura de costos a esta nueva realidad.

/ o

PROMISA

BOLIVIA ==

Nombre del titular o los titulares: Roberto Dick
Noya, Juan Guzman Ulloa, Roberto Fernandez Tapia,
Milton Pizarro Flores y Edgar Saldias Cuellar.
Cantidad de sucursales: 3 (Santa Cruz de la Sierra,
Cochabambay La Paz).

Cantidad de empleados: 35

Servicios que ofrece: Venta de maquinaria vial, repues-
tos, filtros y herramientas de corte. Servicio técnico y
posventa.

Fecha de fundacion: 19 de mayo del 1986.

Sectores en los que se especializa: Sector publico y
privado.

Historia: Promisa inicié sus actividades comerciales
con la venta de maquinaria agricola.

Mercado: Debido a la temporada electoral y cambio de
autoridades publicas, este afio se reducird la demanda
de maquinaria en el sector publico. Sin embargo, se es-
tima que el sector privado mantendra el crecimiento
en la industria agropecuaria y en la construccion.

Nombre del titular o los titulares: RYLSA

Cantidad de sucursales: 7

Cantidad de empleados: 280

Servicios que ofrece: Maquinaria para construccion,
mineria y agroindustria.

Lineas que trabaja: Equipos pesados, livianos y uti-
litarios; trituracion; asfalto; concreto; generacion y
mineria.

Fecha de fundacion: 1979.

Historia: Jesus Antonio Londofio fundé la compaiia,
que ha crecido sosteniblemente debido a los valores
que transmitié a su equipo de trabajo, relacionados
con la cultura de trabajo, la dedicacién, la lealtad
hacia los clientes y la transparencia. La empresa co-
menzd comercializando torres de iluminacién, com-
pactaciéon y diversos productos. Actualmente Rylsa
se posiciona como el segundo importador de maqui-
naria en Colombia.

Sectores en los que se especializa: Construccion, mi-
neria y agroindustria.

Mercado: El mercado colombiano de equipos para

construccién y mineria tiene un lugar destacado en
América Latina. En este sentido, el dealer cuenta con
una participacion del 12 por ciento en el pais, lograda

en los ultimos siete afos.
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ECUADOR ™=

COMVREIVIC

COSTARICA =

PROTECNO

v v v v

Nombre del Titular: Daniel Vintimilla

Cantidad de sucursales: 2

Cantidad de empleados: 55

Servicios que ofrece: Servicio técnico, posventa, reparacion,
repuestos y oferta de piezas originales.

Fecha de fundacidn: 27 de Diciembre 1968.

Historia: Austral es una empresa familiar que en 2011 se
unié a la red de distribuidores de New Holland. Ese mismo
ano fuimos reconocidos como una de las mil empresas mas
importantes del pais.

Sectores en los que se especializa: Construccion, mineria,
transporte y trabajos en altura.

Mercado: El mercado tuvo un incremento muy importante
en 2008, debido a las grandes inversiones del Gobierno en la
construccién vial. Desde ese afo, el distribuidor comercializd
multiples excavadoras, retroexcavadoras y minicargadoras.
Esta intensa actividad tuvo su freno en 2015, debido a la re-
duccién del precio del petréleo, ya que se impusieron medi-
das para frenar las importaciones. Sin embargo, se espera que
los préximos afos sean mejores debido a las inversiones en
mineria, mantenimiento de vias y proyectos de infraestructu-
ra que se realizaran.

Nombre del titular o los titulares: Rodolfo Gurdian
Moreno y Jairo Tapias Ramirez .

Cantidad de Sucursales: 1

Cantidad de empleados:10

Servicios que ofrece: Venta de maquinaria y equipos
de construccién pesados y livianos. Productos para el
sector industrial, alquiler de equipos, servicio de pos-
venta y venta de repuestos.

Fecha de fundacion: Octubre de 2011.

Historia: Progreso Técnico inicia sus operaciones en-
focado a la venta y alquiler de maquinaria de cons-
truccién e industrial, asi como también al servicio de
posventa.

Sectores en los que se especializa: En el rubro de la
construccién y el industrial.

Mercado: Al reducirse el nivel de crecimiento de la
actividad, las perspectivas de una recuperacion del
mercado dependerdn de la adjudicacién y desarrollo
de algunos proyectos de infraetructura nacional que
generaran empleo y permitirdn renovar el parque
existente;siempre y cuando las variables macroeconé-
micas se mantengan en equilibrio.

/

ECUADOR ™™

Nombre de los titulares: Julio Hidalgo B.

Cantidad de sucursales: 4

Cantidad de empleados: 70

Servicios que ofrece: Venta de maquinaria de construccion,
repuestos y servicio técnico.

Sectores en los que especializa: Construccion.

Fecha de fundacion: 10 de diciembre de 1986.

Historia: Comreivic inici6 sus actividades como importador de
repuestos y accesorios de maquinaria de construccion.
Mercado:Debido a las trabas en importaciones que ha tenido
la industria de la construcciéon y mineria el dltimo tiempo, la
compafiia se encuentra inmersa en un mercado en el que se de-
ben imponer precios finales mas altos a sus clientes, lo que re-
duce la posibilidad de nuevos negocios para los distribuidores.

v v v ¥

v v v

v

» Nombre de los titulares: E. Gervase Warner (CEO)

» Cantidad de sucursales: 1

» Cantidad de empleados: 140

» Pais: Guyana

» Servicios que ofrece: Venta y posventa de maquinaria vial para
la construccion.

» Sectores en los que se especializa: Construccion, agricultura
y mineria.

» Historia: La companiia inicié sus actividades en septiembre de
1968. Con los afos, la empresa ha afiadido dos concesionarios y
proporciona soporte completo para todas las lineas representadas.

» Cracteristicas del mercado de su pais: Actualmente Guyana
es un pais en el que existe un crecimiento y desarrollo constan-
te, por lo cual es muy beneficioso para las empresas de la indus-
tria de la agricultura y construccién. La compaiiia acomparia ese
crecimiento, y también apunta a aunar esfuerzos para la explo-
racion de petrdleo.

HONDURAS == EL SALVADOR== GUATEMALA §

» Nombre de los titulares: En Guatemala los titulares son Mario
Granizo y David Diaz; en El Salvador, Mario Granizo y Pedro

» Llanes; y en Honduras, Mario Granizo y Ricardo Rischmagui.

» Cantidad de sucursales: 5 (tres en Guatemala, una en El Salva-

» dory unaen Honduras).

Cantidad de empleados: 200
» Servicios que ofrece: Venta de equipos y repuestos, financia-
» mientoy alquiler de equipos.
Fecha de fundacion: 1984
Sectores en los que se especializa: Construccion, agricultura,
material handling y transporte.

» Historia y Mercado: Disagro actualmente tiene presencia
regional en toda América Central. La compania lidera la distribu-
cion en Guatemala, uno de los mercados mas grandes de la
regién; en El Salvador, un pais con mucho potencial, del que
se espera que su economia tenga un impulso motivado por
proyectos de infraestructura; y en Honduras, una nacién con
grandes expectativas de crecimiento. /
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Nombre del titular: Pierre Edouard Kanzki (Presidente
y CEO del distribuidor).

Cantidad de sucursales: 1

Cantidad de empleados: 15

Servicios que ofrece: Venta de maquinaria pesada y
repuestos; servicio de posventa.

Lineas de productos con las que trabaja: Retroexca-
vadoras, excavadoras y palas cargadoras.

Historia: La compafia inici6 sus actividades en 2013,
aunque sus fundadores provienen de una familia de
tres generaciones de experiencia en el mercado de la
magquinaria pesada.

Sectores en los que se especializa: Venta, alquiler
posventa y mantenimiento de maquinaria vial.
Mercado: Haiti tiene un mercado que es virgen en lo
concerniente a la construccion e infraestructura. Por
este motivo, es una gran oportunidad para las marcas
de maquinaria que trabajan en el pais ya que hay mu-
chos proyectos en los que se puede participar. Estos
planes de infraestructura condujeron a que la cons-
truccion sea el principal motor econémico del pais de
las Antillas, durante el Ultimo tiempo.

v v v v

HAITI [F

NICARAGUA ==

Nombre del titular: Rodrigo Mantica.

Cantidad de sucursales: 2 (Managua y Chinandega).
Cantidad de empleados: 62.

Servicios que ofrece: Venta y alquiler de maquinaria
agricola y de construccién.

Fecha de fundacion: 1971.

Sectores en los que se especializa: Agricola y cons-
truccion.

Historia: Agro Industrial Mantica S.A. (AIMSA) es una
empresa familiar que comenzd comercializando re-
puestos de maquinaria agricola en Managua, Nicara-
gua. A través del auge de la produccién de algododn, la
companiia amplié su cobertura a la ciudad de Chinan-
dega, donde estan las tierras mas productivas del pais.
Luego, en 1971, AIMSA fue nombrado distribuidor de
Ford Tractors, marca que luego seria parte de New Ho-
Iland Construction. Por ultimo, es importante destacar
que en los 44 afos de permanencia en el mercado, el
dealer supo caracterizarse por sus valores, calidad de
atencién y servicios brindados a sus clientes.

» Mercado: Nicaragua es un pais mayormente agrico-
la. Actuamente la construcciéon desempefia un papel
fundamental, que en los ultimos cinco afos ha tenido
grandes avances.

S

4

»
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Nombre del titular o los titulares: Pedro J. Vallarino
Cantidad de sucursales: 3 (Ciudad de Panama, David, Chi-
riqui y Santiago, Veraguas)

Cantidad de empleados: 83

Servicios que ofrece: Venta, renta y mantenimiento de ma-
quinaria para la construccion.

Lineas que trabaja: Maquinaria, equipos de construccién e
industrial.

Fecha de fundacion: Junio de 1966.

Sectores en los que se especializa: Construccion.
Historia: AIRCO S. A. es una empresa familiar, establecida
en Panama desde junio de 1966. Desde entonces, ha con-
tribuido al desarrollo del pais ofreciendo una amplia gama
de equipos y servicios para la industria, la construccién y la
agricultura. Pedro J. Vallarino Hansen da inicio a la empresa
al ganar un contrato para pintar tanques de combustible en
Bahia Las Minas. A través de este convenio, Don Pedro visita
reconocidas fabricas en Estados Unidos, en su afan por brin-
dar productos de calidad superior. Negocia la representa-
cién de diferentes marcas y logra inaugurar su primer local.
Desde 2004, la compafiia se proyecta a todo el pais como el
representante exclusivo de New Holland Construction.
Mercado: La compaiiia logré captar un sector del mercado
ofreciendo precio y calidad, caracterizandose con un servicio
de posventa personalizado. Se espera que este afio la econo-
mia panamefa crezca un 6%, un porcentaje estandar que no
logra superar al del afio anterior.

AGRO SILO

» Nombre del titular: Rene Zittel y Rene Segundo Zittel.

» Cantidad de sucursales: 2 (Santa Rita y Katueté)

» Cantidad de empleados: 17

» Servicios que ofrece: Venta de maquinaria vial y repues-
tos. Servicio de posventa y asistencia técnica especializada.

» Fecha de fundacién: 1996.

» Historia: La compania Agro Silo se especializ6 en la
comercializacién de equipos, repuestos, excavadoras,
retroexcavadoras y mini palas. Asi se afianzaron los ser-
vicios de posventa, mecdnica y repuestos originales.

» Mercado: El pais se encuentra frente a una baja generaliza-
da en los precios de los commodities, con una reduccién de
costos en la produccidn, afectando las ventas de maquinaria
nueva. Paraguay es actualmente una de las naciones mejor
posicionadas en cuanto al sistema politico y tiene muchas
oportunidades de negocios, por lo cual se espera un gran cre-
cimiento en los proximos anos.

14|15

PANAMA Bn




S? New Holland | Dealers 16|17

PUERTO RICO =

OWER PRODUCTSINC.

» Nombre del titular o los titulares: Eduardo Rodriguez y
Luis Bolivar.

» Cantidad de sucursales: 2

» Cantidad de empleados: 21

» Servicios que ofrece: Venta y posventa de maquinaria
agricola e industrial, venta de repuestos.

» Fecha de fundacién: 01 de Octubre 2003.

» Sectores en los que se especializa: Agricola, construccion
e industrial marino.

» Historia: La compafifa inicio sus actividades al adquirir los
activos de C. Santisteban, empresa lider en la venta y servicio de
equipos para el sector agricola
e industrial. R&B Power, Inc. mantiene no sélo su indice de parti-

PORATION WITHMORY SRL

v

Nombre del titular: Jimy Withmory

Cantidad de sucursales: 1 (Lima)

Cantidad de empleados: 34

Servicios que ofrece: venta de maquinaria para la cons-
truccidn, venta de repuestos y servicio de posventa.
Lineas que trabaja: Construccion

Fecha de fundacion: 26 de octubre de 1992

Historia: La Compa#nia Withmory inicié sus actividades
en 1992 en el rubro de la construccién. Desde el co-
mienzo se dedicé a la venta de vehiculos y las necesi-
dades del cliente llevé a la compafia a comercializar

v v v

v v v

magquinaria vial pesada. cipacion, sino que también lo amplifica al expandir su oferta de do en etapa de transicién, de una economia de industria-
» Descripcion del mercado: Actualmente la industria productos y servicios al sector marino y al energético. lizacién y construccién a una economia de participacion,
de la mineria y de la construccidn sufrié una desacele- » Mercado: Puerto Rico es una nacién que posee un merca- multi-sectorial.
racion, sin embargo hay buenas proyecciones de ven- /

tas a futuro. Este aflo se prevé un mayor presupuesto
para la adquisicién de equipos.

REPUBLICA DOMINICANA ==
servicio de posventa.

» Lineas que trabaja: Linea completa de New Holland Construction.

» Fecha de fundacion: 2014.

» Sectores en los que especializa: Construccion.

» Historia: La compaiiia inicio sus actividades en 2014 en el
area de venta de equipos de maquinaria vial. El equipo de ML
Equipment tiene gran experiencia en la comercializacién y
servicio que ha adquirido a lo largo del tiempo, trabajando para
otras marcas. Por este motivo, los fundadores de la compaiiia
decidieron emprender su propio camino a través de la creacion

» Nombre del titular: Gino Magagna de la empresa, representante de New Holland.

» Cantidad de sucursales: 9 » Descripcion del mercado: Hoy en dia el mercado se ha

» Cantidad de empleados: 150 » Nombre del titular: Lorenzo O. Fermin desacelerado debido a las elecciones presidenciales que se

» Servicios que ofrece: Venta y servicio posventa de » Cantidad de sucursales: 1 presentan, lo cual hace que se produzca un estancamiento. A
magquinaria pesada. » Cantidad de empleados: 8 personas. pesar de este panorama, a largo plazo se prevé un crecimien-

» Lineas que trabaja: Construcciéon y mineria.

» Fecha de fundacion: 27 de mayo de 1982

» Sectores en los que se especializa: Agricultura,
construccién y mineria.

» Historia: En 1982 se fundé Stenica S.A. en el valle
arrocero de Camana, Arequipa, con el objetivo de co-
mercializar las cosechadoras combinadas de New Ho-
Iland Agriculture. Luego, como fruto de su crecimien-

» Servicios de ofrece: venta de maquinaria, venta de repuestos y to en la industria. /

to, la empresa inaugurd una sucursal en Tarapoto, » Nombre del titular: Mr.E.V.Kasimbeg

San Martin, y también obtuvo la representacion de los » Cantidad de sucursales: 2 (Paramaribo y Nickerie).

tractores de la marca. Con el aumento de las ventas » Cantidad de empleados: 20

en todo Perq, Stenica abre nuevas sucursales a nivel » Servicios que ofrece: Venta, reparacion, servicio de posventa de

nacional, ubicadas en Chiclayo, Bagua, Lima y Piura. maquinaria vial para la mineria y agricultura.

En 2006, debido a los buenos resultados obtenidos en » Sectores en los que se especializa: Mineria y agricultura

el mercado de maquinaria agricola, recibe la respon- » Fecha de fundacion: febrero de 2014

sabilidad de representar a la linea de maquinaria de » Historia: CHM Suriname N.V. es una compania que se fundé

construccién y mineria New Holland Construction. en 1981. En poco tiempo la firma se consolidé como uno de . ?
» Mercado: Stenica busca obtener un 5y 15% de par- los mas grandes minoristas e importadores de materiales de r

ticipacién de mercado en las marcas de construccion construccion. Actualmente se caracteriza por la calidad y servi- versién a futuro depende de la situacion econdmica del pais, que

y agricola, respectivamente. Por otro lado, este afo el cio posventa que ofrece. actualmente est4 a la espera de una nueva presidencia luego de

distribuidor contard con dos nuevas sucursales. » Mercado: Se encuentra paralizado debido a varios factores. La in- mayo de este afio.

/ /
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VENEZUELA ™

TRINIDAD Y TOBAGO |

INVERSORAVG&V

v v v v

4

Nombre de los titulares: Sheldon Cyrus

Cantidad de sucursales: 1

Cantidad de empleados: 30

Servicios que ofrece: Venta y alquiler de equipos, servi-
cio de posventa y mantenimiento.

Linea de productos que trabaja: Porfolio New Holland.
Sectores en los que se especializa: Construccion

Fecha de fundacién: mayo de 1961

Historia: Burmac es una division de ANSA Automdviles,
compaiia fundada por Burton Mc. Enearney en Mayo de
1961, que fue luego adquirida por ANSA McAL en la dé-
cada del ‘80. La empresa se dedicé a la comercializacion
de diferentes marcas proveedoras del sector automotor.
A partir de 2002, el distribuidor logré especializarse en
la venta, alquiler y soporte posventa de equipos para la
agricultura, la construccion y los mercados industriales. La
compafiia es un proveedor lider de equipos en los paises
del Caribe.

Mercado: Actualmente existen importantes oportunida-
des de desarrollo en el pais y se busca ampliar la oferta a
los sectores no energéticos, con el fin de diversificar aun
mas la economia.

Nombre del titular o los titulares: Maria Gabriela Vivas Esté-
vez y José Antonio Vicente Villanueva.

Cantidad de sucursales: 2 (Valencia y Barcelona).

Cantidad de empleados: 47.

Servicios que ofrece: Comercializaciéon de maquinaria pesada
para la construccion, repuestos y servicio posventa.

Fecha de fundacién: 29 de noviembre del 2005.

Sectores en los que se especializa: Construccién, vialidad,
mineria y demolicién.

Historia: En 2005 se iniciaron las operaciones en el pais con
el proposito de representar a la marca New Holland Construc-
tion, vinculada al renglén de maquinarias pesadas para el area
de la construccion, asi como también para distribuir todos sus
productos. La sede principal se encuentra ubicada en la ciudad
de Valencia, Estado Carabobo. A partir de 2008, cuenta con
unas excelentes instalaciones ubicadas en la ciudad de Barce-
lona, Estado Anzoategui.

Mercado: Venezuela es una nacion que representa para el sec-
tor de maquinaria pesada uno de los principales mercados de
toda Latinoamérica. Durante los Ultimos afos, se ha generado
un gran desarrollo debido a la bonanza petrolera. que ha per-
mitido una expansion en la industria de la construccion y vial,
lo cual impulsé una importante demanda de equipos y maqui-

/ narias. Esto Ultimo se ha visto menguado en los ultimos dos
anos producto de la crisis politica-econémica que vive el pais.

URUGUAY == /

» Nombre del titular o los titulares: Fermin Laffitte.

CONSTRUEQUIP

» Cantidad de sucursales: 1 en Aeropuerto de Ca-
rrasco.

» Cantidad de empleados: 38

» Servicios que ofrece: Venta de maquinaria agricolay
de construccién, repuestos y servicio técnico.

» Lineas que trabaja: Todo el portfolio de New Holland
Construction.

» Fecha de fundacién: septiembre de 2009.

» Historia: En 2009 comenzé a importar toda la linea
de productos de New Holland Construction. Desde
esa fecha, participé en diversas ferias del sector con
el objetivo de acercar los productos de la marca a los

clientes uruguayos.

» Sectores en los que se especializa: Construccion y
agricultura.

» Mercado: El mercado de la construccién es reduci-
do, para la maquinaria de porte pequefio; y mediano,
para los equipos de movimiento de tierra.

Nombre del titular: Flavio Lorenzi.

Cantidad de sucursales: 1

Servicios que presta: servicio técnico y venta de ma-
quinaria y repuestos.

Lineas que trabaja: Todo el portfolio de productos de
la marca New Holland.

Fecha de fundacién: 1970.

Sectores en los que se especializa: Construccion.
Descripcion del mercado: Existe una alta demanda en
repuestos, sin embargo se cuenta con poco presupues-
to lo cual hace dificil poder abastecer al mercado. La
compaiiia espera un mayor crecimiento a largo plazo.
Historia: La empresa inici6 sus actividades hace alre-
dedor de 45 afos en Venezuela. Es una compafia fami-
liar, que actualmente comercializa maquinaria para la
construccién y también ofrece servicio técnico tenien-
do en cuenta las necesidades de los clientes.
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Palas Cargadoras Cargadora 12D

Alta Productividad con Bajos Costos Operativos

ESTABILIDAD DE CARGA

“ Las palas New Holland se destacan por motores y la fuerza de sus sistemas hi- El cinematismo en “Doble Z” proporciona
g p P o o una excelente visibilidad y permite utilizar
- su potencia para trasladar grandes vola-  draulicos se combinan para convertirlas (65 Sror attes, Lo i el e

menes de carga con una estabilidad que  en maquinas agiles y con una rapida res- distribucion uniforme de la carga en las
5 . s R - unidades transportadoras. Cuenta con
asegura una eﬁaenaa de retencion en el puesta para el levantamiento de cargas, dispositivos autométicos de parada de

balde® sin comparacwn en la industria. A - que se traducen en ciclos opera- elevacion del brazo y nivelacion de la
. - cuchara que facilitan los trabajos de carga.
\pesar de q'fi.(pbusté“i"la'ﬁoienc’ ia de sus end ante corto

: /i ' TRANSMISION
\ v = ) La transmisién Powershift
\ " " ” permite un cambio de marchas
- = \ ; _ suaves con un Unico selector.

Tiene cuatro velocidades de
ﬁ';'q \" b

marcha hacia adelante y tres
- LN hacia atras, que pueden ser
R ' f seleccionadas manualmente o
CABINA - ! g % - por el sistema automatico.
Con una estructura ROPS/FOPS
certificada y equipada con aire
acondicionado, dispone de
una cabina mas comoda que
permite una mayor visibilidad Sy > A | i y g 3
y proporciona la seguridad ; — - ; . e : = ] SISTEMA HIDRAULICO
necesaria durante su operacion. —_ - .. P PR o S | El sistema hidraulico esta compuesto por
- " una bomba doble de engranajes de 140 Its/
min, un distribuidor monobloque de dos
carretes (opcional tres carretes) y cilindros
de levantamiento del brazo y basculamiento
E) = ) de la cuchara dimensionados para generar
MOTOR ey r | | ¥ \ fuerza y ciclos rapidos en cualquier aplicacion
MWM, modelo TD-229.6, de e -5 = 1 - " £y de carga. Todo el conjunto se opera mediante
128 hp, turboalimentado. Alta B - ¢ - Vi ] una Unica palanca de doble funcién.
productividad y simplicidad de £ i3 :
mantenimien3to. Excelentes
resultados en economia de
combustible, con mas fuerzay
capacidad de carga.

=y : - i Volumen de la cuchara
MANTENIMIENTO - b Stsi.
son mas sencillas y rapidas. El nuevo modo ; . it e s B -
de apertura del capo, tipo ala de gaviota,  fid . L Henm i SPESEREaL R
garantiza un facil acceso a los puntos e P : Ly BT AR
principales de mantenimiento y revision. s T N D ;
Facil mantenimiento significa mayor tiempo SRk L = : P P T - 9 4
e e L e S |

e 4
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. TODOS LOS MODELOS

Modelo Potencia Peso Operativo Volumen de la cuchara
SR E55Bx 39hp 5.557 kg 0,2m3
CRE135B 99 hp 14.700a16.600 kg | 0,42a0,7 m3
SR E175C 124 hp 17.468 kg 0,37a1,1m3
LwE215C 158 hp 22.556 kg 0,7a1,7m3
CuE385C 264 hp 38.292 kg 0,74a1,85m3

BRAZO 1 Sa E485C 326 hp 51.190 kg 2,7a3,2m3

Las plumas y los brazos fueron disefiados
con tecnologias especificas para
incrementar la resistencia de aquellas
areas donde se concentra el esfuerzo.

El resultado es un accesorio delantero

de alta resistencia capaz de soportar las 3
aplicaciones mas exigentes. A Y R AP CABINA

Certificada por ROPS (standard) y FOPS (opcional) ofrece
una comodidad excepcional, una visibilidad ampliay
niveles de ruido y vibracién notablemente bajos. La
puerta extra ancha permite acceder facilmente y el
nuevo tragaluz con parasol ofrece una clara vision de
los obstaculos superiores. Posee un monitor de control
- . multifuncién con camara retrovisora incorporada, la
v R s 3 : 3 o . " J A radio viene con bluetooth, y usb y el sistema de aire
SISTEMA HIDRAULICO INTELIGENTE i g, e 1 B v A N T s EEA 2 o= s i ' acondicionado es automatico.
El sistema Hydrotronic combina la tecnologia ; e R A bl %, Neely : . SR ; i
electrénica con un sofisticado sistema
hidraulico programado para maximizar el
rendimiento de la maquina conforme al
trabajo inmediato. Ademas, el nuevo modo
ECO optimiza el consumo de combustible y
mantiene un buen rendimiento.

. ug«,ﬁ?f&‘i&@-&i 1
Py A

Esta propulsado por un

Excavadoras |

EﬁCienCia y ContrOI 3 ; = e T P U | : pLIY i .: cilindrosy 6,7 litros.

ria

La linea de excavadoras estd disefiada y construida -
SERVICIO

para llevar a un nuevo nivel el concepto de eficiencia. 3 ; : ; i :
. - : P gt AL e o e S - El disefio de radiador yuxtapuesto
Esto puede verificarse tanto en la velocidad de control del e : ; . ] : R rm : - ) — ; mejora el rendimiento de
. . . gl 4 : 1] e 3 enfriamientoy simplifica su
brazo excavador, en Ios- re-duados tiempos de ciclo y en b 2 : x G . == = : ipicE LoS hiffos e combushblE
su gran fuerza de rompimiento, asi como en el consumo : v ’ _ - ] . — = W SEa y aceite son muy faciles de cambiar
; . - A - . 3 ’ #] Y elaccesoa nivel del suelo de
de combustible, que ha logrado mejorar lo que ya era un lbsits untas A& et

hito de las generaciones anteriores de estas maquinas. - CETr e et Mg ) i . : . - - 8  contribuye a maximizar el tiempo
L . . F ; . ; 4 : - 3 . " i y ; N de funcionamiento de la maquina.

Por otra parte su disefio de alta resistencia, con una
6ptima distribucién de peso y un tren de rodaje largo,

garantiza una estabilidad dinamica excepcional para de- R
sarrollar todo su potencial productivo. A esto se suman | ' _ ; : Bisehio
extraordinarias condiciones de seguridad, que llevan — SeaelitR il SRt iR ST R R S ha A O SOt El diseio de alta resistencia es el aliado ideal de la
tranquilidad al operador a la hora de realizar el trabajo. % ; SO T AR L AR ) i potencia del motor. La E215C tiene un tren de rodaje
Bt ! F L e : 2 largo de al fi bilidad
) B X . i ot ) ! Ch A Lo godea ta resistencia que ofrece una estabilida
La diversidad de modelos esimpresionante, desde una 5 gay s R S & P e : dinamica excepcional,, favoreciendo un rendimiento

“mini excavadora” de 39 hp y 5,5 toneladas de peso, hasta seguroy productivo en todos los terrenos.

una“maxi excavadora’; de 326 hp y 51 toneladas de peso.
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Manipuladores Telescopicos

Eficiencia y Control

New Holland ofrece dos modelos, uno
de 14 y otro de 17 metros de altura de ele-
vaciéon. Mas alla del largo del brazo, estos
equipos comparten las mismas caracteristi-
cas de base. Tienen una visibilidad perfecta
de la punta de lalanza cuando la misma esta
totalmente elevada, ya que su techo es vi-
driado y el diseno general de la cabina, de
perfil redondeado, favorece una excelente
visién en todas las direcciones.

Este equipo de clase mundial lleva un
conjunto de motor, transmisiéon y sistema
hidrdulico de ultima generacién y lo dotan
de una capacidad técnica y fortaleza para
llevar adelante cualquier tipo de trabajo.
Por otra parte son equipos muy versatiles
que pueden accionar sus ruedas en tres
direcciones: Girar solo las delanteras, para
movimientos normales; colocar las delante-
ras para un lado y las traseras para otro para
obtener radios de giro inigualables; y, por
ultimo, girar las delanteras y las traseras en
forma paralela para obtener desplazamien-
tos diagonales.

24|25

- Manipulador Telescopico

LM1445

VISIBILIDAD

El perfil delantero redondeado
y la amplia superficie vitrificada
de 8,1m2, le proporcionan un
control total de la lanza en todas
las posiciones y una visibilidad
ideal en cualquier direccion,
transmitiendo seguridad para

SISTEMA HIDRAULICO trabajar en espacios limitados.

Los manipuladores telescopicos New
holland poseen un sistema hidraulico
sensible a la carga y de volumen compartido,
que garantiza movimientos totalmente
simultaneos e independientes, suaves y
precisos para todo tipo de aplicaciones.

CABINA

Ampliay elegante, revestida en
plastico ABS para una limpieza
rapida y eficazy con una columna
de direccion de inclinacién

y regulable, la cabina es un
espacio de gran confort. La lanza
multifuncional se acciona con un
joystick y sus movimientos son
controlados hidraulicamente.

Esta equipado con la dltima
generacion de motores diésel FPT,
que cumple con las normas Tier 3 y
posee una cilindrada de 4,5 litros.

TRANSMISION

La transmision es del tipo Powershift, de
4+3 velocidades quele permite desarrollar
una fuerza de traccion superior y una
capacidad de rompimiento excepcional, una
velocidad de desplazamiento inigualable y
una modulacién muy suave en el cambio de
marcha o direccién de avance/retroceso.

DIRECCION

Ofrece un reducido radio de giro, de apenas 3,89
m. Las cuatro ruedas pueden ser direccionadas con
tres posiciones diferentes, seleccionables facilmente

14m I sl k] 01 1 . 8] por medio de un interruptor protegido contra

TODOS LOS MODELOS
Modelo Potencia Peso Operativo Altura maxima de
elevacion
L Lm1445 118 hp 4500 kg
L Lm1745 118 HP 4.500 kg 17m

movimientos accidentales.
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Minicargadoras
Versatilidad con Confort Supremo

Las minicargadoras New Holland son la refe- Y estas caracteristicas que hacen a la produc-
rencia del mercado en este segmento. Desde su  tividad, se potencian cuando el operador trabaja
revolucionaria introduccidon en 1972, el brazo con en un ambiente confortable. Las minicargadoras
sistema Super Boom no ha podido ser superado ~ New Holland son insuperables en este sentido.
en alcancey altura de descarga, razén porlacual,  Es una de las cabinas mas amplias de la industria
New Holland sigue con esa tradicién en sus mo-  y ha recibido modificaciones para mejorar aun

BRAZO

Aunque la minicargadora haya sido
totalmente rediseniada, el brazo sigue
rindiendo culto al inigualable sistema
Super Boom, patentado por New Holland
e introducido al mercado en 1972. Este
sistema otorga mayor alcance, lo que se
traduce en una descarga de mayor altura
y con mejor distribucion de la carga.

SISTEMA HIDRAULICO

Cuenta con bombas hidraulicas en linea
que producen una operacion suave

y silenciosa. Opcionalmente puede
incorporar el sistema High-Flow, que
proporciona un mejor desempeno para la
utilizacion de aditamentos que necesitan
de un caudal elevado.

MOTOR

El motor New Holland ISM
posee un sistema de inyeccion
programado para entregar la
mayor potencia y torque con la
cantidad justa de combustible,
haciendo mas eficiente el
consumo y generando menor
nivel de emisiones. Compacto,
bien balanceado, es fuertey
duradero.

MANTENIMIENTO

Basta con abrir la puerta trasera del
compartimiento del motor para
identificar con facilidad los puntos
de mantenimiento diario. Y si se
necesita de un acceso mas profundo,
la cabina basculante permite, de
manera simple, un acceso total.

DISTANCIA ENTRE EJES
New Holland, que ya poseia la mayor distancia entre ejes,

aumenta en esta serie aiin mas este valor. Combinado con
un bajo centro de gravedad y una correcta distribucion de
peso, logra un desplazamiento stiper estable.

delos actuales. Por otra parte, se trata de maqui-
nas muy segurasy estables, con un tren de rodaje
simple, pero robusto, y con una gran separacion
entre ejes, que le otorga un desplazamiento ar-
monico y de una estabilidad incomparable.

VISIBILIDAD
El techo tiene un drea transparente, el solar de la puerta
delantera fue rebajado y las rejas laterales afinadas,

mas su visibilidad en todos los sentidos.

Hay una decena de modelos diferentes
para elegir: con ruedas y con orugas, con di-
ferentes potencias, capacidades de carga y
alturas de descarga.

consiguiendo mas del doble de visibilidad en zonas criticas.
Ademas, se ha mejorado la visibilidad trasera con un
reposicionamiento del aire acondicionado, una bajada del capé
del motor y una eliminacién de las torres estructurales traseras,
lo que la ha convertido en la cabina con mejor visibilidad

. — TODOS LOS MODELOS

trasera de la industria.

CABINA

Es la cabina mas alta y ancha de la industria,
proporcionando comodidad a operarios de
cualquier estatura. El asiento tiene suspension
neumatica y calefaccion. Las salidas de aire
estan estratégicamente localizadas para una
mejor distribucién térmica y para un rapido

L desempainamiento cuando fuese necesario.

Modelo Potencia Peso Operativo Alcance de Descarga =
a Altura Maxima -
o | L 48 hp 2.270 kg 590 kg
= W L215 60 hp 2.400 kg 680 kg
W, L21s 60 hp 2.690 kg 817 kg
. L220 60 hp 2.930 kg 905 kg
W L223 74 hp 3.350 kg 1.023 kg
W L225 82hp 3.580 kg 1.134 kg
. L230 90 hp 3.765 kg 1.361 kg
B, 227 70 hp 3.720 kg 1.225kg
B 76 hp 4.374kg 1,451 kg
B cs 84 hp 4.581 kg 1.723 kg
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Motoniveladoras

Alta tecnologia con Robusta
Estructura

Las motoniveladoras New Holland son maquinas que se des-
tacan por su eficiencia, con comandos hidraulicos de elevada pre-

cisién, articulaciéon del chasis en la parte delantera de la cabina, CABINA
lamina central Roll Away con perfil evolvente y transmision de ekl Eiisbis e d e rrbiienas
L. R lo que le facilita al operador ejecutar maniobras
control electrénico inteligente. de marcha atras y verificar directamente la
Su disefo es funcional y moderno. La cabina y el capo6 trasero apticulad G T
. i ) A total en las operaciones. La cabina cerrada
tienen lineas redondeadas y un estilo audaz que combinan armo- es alta y tiene 6,76 m* de drea con vidrios. Su
P . . . . ;. diseino, con todas las caras planas y el rebaje
nia y solidez, al mismo tiempo que proporcionan facil acceso al del capo E e Y i et et ]
mantenimiento de rutina. tanto de los trabajos traseros, con ripper; como

de los delanteros, con lamina o escarificador.

Se trata de una linea con un estandar de calidad internacional,
reconocida por su alta productividad y con la garantia de la fuerza
global de New Holland. Las motoniveladoras RG se presentan en
tres modelos con diferentes capacidades de trabajo.

TREN DE FUERZA

Disefiado para superar los mas severos esfuerzos,
porque las actividades de movimiento de tierra
exigen maquinas robustas, gran potencia y elevada

capacidad de traccion. Este conjunto, perfectamente
integrado, ofrece gran resistencia, durabilidad y,
principalmente, elevada capacidad de trabajo.

LAMINA CENTRAL CON PERFIL ENVOLVENTE ROLL AWAY
La lamina central de la RG170.B posee perfil envolvente
Roll Away, que provoca el rodado del material, facilita el
trabajo y reduce el esfuerzo sobre la maquina, generando
mayor productividad y menor consumo de combustible.
Como equipos estandar, la motoniveladora posee el
desplazamiento lateral y la inclinacién de la lamina
accionados hidraulicamente, items indispensables en
varios tipos de trabajos. La ldmina puede ejecutar un

giro de 360, sin restricciones, lo que garantiza muchas
alternativas de trabajo.
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TODOS LOS MODELOS
Modelo Potencia Peso Operativo Basico | Peso Operativo Maximo
#8243 RG140.B 140 a 160 hp 14.605 kg 16.395 kg
$35#RG170.B 178a 205 hp 15.517 kg 17.642 kg
-ﬂf—-‘- RG200.B 205a219hp 17.210 kg 19.265 kg
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MANTENIMIENTO

El nuevo cap6 basculante de la RG170.B
permite amplio acceso al mantenimiento de
rutina, como la verificacion del nivel de aceite
y la sustitucion de los filtros. La verificacion del
nivel de aceite hidraulico, por indicador 6ptico,
es de facil lectura. La boca del depésito de
combustible es de facil acceso, lo que posibilita
el abastecimiento a partir del piso.

MOTOR

.- La RG170.B posee el motor de 6.7L, con
triple curva de potencia y certificacion
Tier lll. Este motor proporciona mejor
rendimiento y costo operativo reducido,
debido a la precision del sistema
electronico de administracion de la
inyeccion. La alta tecnologia del motor
electrénico New Holland 6.7L incluye
indicadores luminosos de diagnéstico
que le permiten al operador o técnico de
mantenimiento detectar fallas a través
de cédigos mostrados en el panel o a
través de la conexion de una laptop con
la computadora de abordo.

TRANSMISION

La transmision automatica, tipo Powershift, esta acoplada al motor a
través de un sistema de conversor de torque dotado de Lock-Up. Asi, la
motoniveladora RG170.B retine las ventajas del conversor de torque,
ideal para operaciones que requieren elevadas fuerzas de traccion, como
corte en suelos duros y trabajos de ondulacion pesada; con las ventajas
del acople directo, ideal para las operaciones que exigen velocidad
constante y control fijo del desplazamiento, como las operaciones de
terminacion y de nivelacion de precision.
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Mayor Empuje, Mayor Alcance

CAPACIDAD HIDRAULICA

El potente sistema hidraulico de centro
abierto posee un disefo simple con menos
partes que los sistemas de centro cerrado

de otras marcas. Las bombas dobles de
engranajes ofrecen un flujo hidraulico de
hasta 159 litros por minuto. Reduce los
tiempos de ciclo de carga y de excavacion, con
una gran fuerza de rompimiento y elevacion.
Ofrece una rapida basculacion, simplificando

el trabajo de carga en camiones.
CABINA

Mucho espacio para las piernas y los pies,
incluso si se gira el asiento. El control de la
cargadora se concentra en una Unica palanca.
Tablero con instrumentos grandes, de facil
lectura. Posee dos puertas como estandar para
un facil ingreso por ambos lados.

DURABILIDAD

Nuevo sistema “Venturi Cone”
que reduce las vibraciones en el
tubo de escape y aumenta la vida
util del silenciador.

MOTOR

Opciones de turbo, mecanico de inyeccion
directa o electrénico common rail. Mayor
torque y potencia. Certificacion Tier ll.
Capacidad de arranque mejorada en
climas frios. Mayor ahorro de combustible.

MANTENIMIENTO

Rutina de mantenimiento simplificada, con todos
los puntos de chequeo diarios estan ubicados
convenientemente en la maquina a nivel del suelo.
Nuevo capot rebatible que permite un acceso
rapido y amplio. El intervalo de cambio de aceite se
extiende a 500 horas para minimizar los tiempos de
maquina parada.

TODOS LOS MODELOS

Modelo Potencia Peso Operativo Profundidad de excavacion I\BARAZOI s S

e ayor alcance y altura de volcado.

fie BIOB 91hp 7.111kg 5521 m Angosto, de seccion en caja y gran

& B95B 91 hp 7.261 kg 5,521 m resistencia, ofrece una mayor visibilidad.

23" BO5B LR 91 hp 7.270kg 5787 m La cuchara con cuia reduce el arrastre

- para cortar al ras cuando se lo necesita.

i@ BISBTC 91 hp 8.226 kg 5,555 m La geometria de brazos rectos y cilindros
B . [ngg"B110B 108 hp 7.401 kg 5,787 m dobles también mejoran la capacidad de
il 7g¢" B115B 108 hp 8.296 kg 5,555 m elevacion y rotacion de la cuchara.

0T . L
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Excavacion, carga, zanjeo, arrastre o alzamiento
de piezas son algunas de las aplicaciones en las que
se destaca la linea B de retroexcavadoras. Tienen
lo mas avanzado que se puede esperar en una re-
troexcavadora, como por ejemplo los motores Tier
lil'y una gran capacidad hidraulica, que le dan una
fuerza de elevacion y de excavacion extraordina-
rias, con una velocidad de respuesta que se refleja
en ciclos muy reducidos.

Esta linea se caracteriza por la versatilidad res-
pecto a los motores, ya que se puede optar entre
un motores turbo o common rail. En ambos casos
son equipos que utilizan componentes robustos
en el tren de valvulas y correas poli-V auto-ajusta-
bles para una mayor durabilidad. Con un eficien-
te sistema de refrigeracion, han sido diseitados
para un trabajo continuo con altas temperaturas,
asi como también constituyen una excelente op-
cién para trabajar en ambientes extremadamente
frios, como lo demuestra el rendimiento de una
de estas maquinas que actualmente presta servi-
cios en la Antartida.

Con seis opciones diferentes, incluyendo un
modelo con brazo extendido (HED) y un modelo
especialmente disefado para un practico aco-
ple de aditamentos (6x1), las retroexcavadoras
New Holland ofrece una respuesta confiable para
la mas amplia diversidad de aplicaciones.

ESTRUCTURA

Carcasa principal de acero robusta,
construida en una pieza. Los ejes
delanteros de doble reduccion
transfieren un par alto al suelo sin
comprometer el despeje, mientras que
los ejes traseros planetarios le ofrecen
anos de servicio aun en condiciones de
trabajo extremas.

BO0B
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Tractor de Oruga
D150C

New Holland

CABINA

El control de la hoja redisefiado
ofrece nuevos recursos que
han mejorado la comodidad y
productividad del operador.

SERVICIO

Facil acceso al mantenimiento
desde el nivel del suelo sobre

el lado derecho. Componentes
eléctricos agrupados del lado |
izquierdo. Los principales
intervalos de mantenimiento
han sido prolongados

CHASIS

Todos los componentes
vitales de la topadora como el
motor y la transmision estan
ensamblados e integrados
dentro del nuevo chasis
monoblock.

Linea de Productos

TRANSMISION

hidrostatica asegura
siempre el suministro
de energia en la catidad
exacta del torque
necesario para el
trabajo, sin patinaje.

VELOCIDAD

La funcion exclusiva del Control
Proporcional del Tractor suministra lo
mejor de la categoria en materia de

control de velocidad.

ORUGAS

El mando final triple agrega
una reduccion planetaria al
estandar doble existente,
permitiendo trabajar a mayor
velocidad, con menor presion
total y menor esfuerzo sobre

los componentes individuales.
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Tractores de Orugas

Potencia y Confort

Los tractores de Orugas New
Holland han recibido una im-
portante renovacion, tanto es-
tética como de prestaciones.

Entre sus principales carac-
teristicas se puede mencionar
la velocidad hidrostatica, que
aumenta en un 19 por ciento su
desempefio. En estos tractores
de orugas, la potencia del motor
se disocia de la transferencia de
rotacion, de manera que el trac-
tor puede girar bajo carga para
lograr una mayor productividad.

El motor es mas eficiente, ya
que emplea solamente el aire
atmosférico con alta tempera-
tura, asegurando el mejor ren-
dimiento en materia de poten-
cia y consumo de combustible.
La tecnologia Common Rail con
la inyeccién multipunto reduce
las vibraciones y el ventilador
de la transmisidon suministra
flujo de aire solamente cuan-
do es necesario, economizando
energia y reduciendo el ruido.

Ademids ofrece soluciones
electronicas totalmente inte-
gradas para ofrecer la mejor
comodidad de la categoria y
un practico acceso al manteni-
miento para un servicio rapido
y sencillo. La linea se compone
de cuatro modelos que van de
90 a 214 hp.

TODOS LOS MODELOS

Modelo Potencia Peso Operativo Capacidad de la hoja
g 7D 90 hp 9.400 a 10.150 kg 1,8 m3

&DlZSC 125 hp 14.804 kg 2,87 a3,18 m3
&DlSOC 149 hp 18.030 kg 3,15a4,84 m3
&DISOC 214 hp 22.790 kg 3,54a5,43m3
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| Posventa

POSVENTA

Disponibilidad de piezas, velocidad
de asistencia.

NUMEROS
New Holland cuenta con mas de 1.200.000

repuestos con referencia en el sistema y mas
de 1.000.000 de articulos en stock.

La calidad e innovaciones de los
productos son mucho mas valiosas si
estan respaldadas por un buen servi-
cio. Para New Holland Construction alli
estd el secreto para asegurar la satisfac-
cién de los clientes.

Stock

La red de distribucion de repuestos de
la marca cuenta con el respaldo de mas
de 2.100 concesionarios y 28 depdsitos en
todo el mundo. A través de un catélogo de
piezas online, es posible localizar el repues-
to necesario y solicitarlo directamente al
concesionario mas cercano.

Logjistica

En los dltimos afos se ha trabajado
mucho en la logistica de distribucién para
garantizar una solucién en forma &gil, re-
duciendo al minimo el periodo de inactivi-
dad de los equipos en servicio.

Para ello, la firma ha creado una red
gue abarca a toda América Latina y que
permite coordinar una entrega rapida en
cualquier lugar del continente.

Embalaje

El envoltorio es otra parte importante

El embalaje es uno de los pasos cruciales para que la pieza llegue correctamente a su destinatario.

en el proceso de posventa, ya que conlleva
a la seguridad de las piezas para una co-
rrecta entrega al cliente. En su mayoria se
utilizan recipientes de plastico y cajas de
carton, todas con su debida identificacion.

La importancia de los repuestos
originales

Las partes originales de New Holland
Construction cumplen especificaciones
precisas de ingenieria, materiales y de
fabricacion que estdn garantizadas por
la marca para trabajar de acuerdo a es-
tandares rigurosos. En este sentido, se so-
mete a cada una de éstas a un sistema de
comprobacion de efectividad que tiene el
fin de asegurar su compatibilidad con los
productos y un funcionamiento de prime-
ra calidad.

Servicio al cliente

La empresa cuenta con un equipo de
expertos dedicado exclusivamente a la
asistencia al cliente y con el que se trabaja
continuamente para que tengan la mas
alta calidad de capacitacion. New Holland
ofrece una linea directa de asistencia las 24
horas, para atender cualquier necesidad
gue se presente.



Presente en toda América Latina _1 i

NO SABEMOS COMO

SERA EL FUTURO

PERO Si SABEMOS CUALES SERAN
LAS MAQUINAS QUE AYUDARAN A
CONSTRUIRLO.

WL
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